
                                    Curriculum Vitae  

 

Simone Colucci   
       

   

 • Stato civile: Celibe  

• Nazionalità: Italiana  

• Data di nascita: 10/05/1965  

• Luogo di nascita: Padova  

• Residenza: Padova  

Informazioni  

personali  

 

 

[ 1984 ] Diplomato I.T.A.S. “Duca degli Abruzzi” di Padova PD  Istruzione  

 

  

 
[ 2019 a Oggi ] Consulente Aziendale settori: 
TLC, Energia, Efficientamento, Transizione Energetica, Prodotti e 
Servizi non Finanziari 

 
[ 2014 a 2019 ] Giada S.r.l./Veneto Wireless S.r.l.  

Esperienza 
professionale 

 

 Sales Specialist Fastweb Medium Enterprise (Dipendente)  

• Agenzie con mandato Fastweb Business Partner  
  

[ 2011 a 2014 ]  Consulente TLC   
   

[ 2005 al 2011 ]  Agenzia Colucci S.r.l.   
 Amministratore Unico  

• Agenzia con mandato Vodafone Business  
  

[ 1996 - 2005 ]  Vodafone Omnitel N.V..   
 Agente Monomandatario  

• Titolare ditta individuale con mandato Vodafone Business  
  

[ 1993 - 1996 ]  Agrimcasa SaS   
 Acquisitore – Venditore Immobili  

• Agrimcasa Agenzia immobiliare in franchising Grimaldi  
   

 [ 1990 - 1992 ] Antoniana Case Srl  
Acquisitore – Venditore Immobili  

 

 

Madre Lingua Italiano      

Altre Lingue  Inglese    B2  

Competenze  

Personali  

 



 
Buona conoscenza del pacchetto Microsoft Office in particolare di Word, Excel, 

Power Point e buona conoscenza delle delle reti GSM – UMTS - LTE - 5G oltre a 
discrete nozioni sistemistiche e di trasmissione dati, Cloud, Sicurezza informatica. 
Buona conoscenza e utilizzo Social Network 

Informatica e  

Sisitemi  

 

 

Patente di Guida  Tipo A e B  

 

 

▪ ottima capacità di rapportarmi con figure professionali di livello differente  

▪ capacità di lavorare in team  

Competenze  

Comunicative  

 

 Esperienza, facilità di apprendimento di nuovi prodotti/servizi e delle loro 
caratteristiche, oltre ad un‘innata capacità nell’individuare le esigenze del cliente, mi 
consentono di portare a conclusione trattative complesse che integrino più prodotti e 
servizi. 
Negli anni mi sono occupato della formazione delle persone, dal punto di vista 
commerciale, tecnico del prodotto/servizio trattato, sulla modalità di proposizione e 
della tecnica di vendita, oltre che della gestione delle obiezioni e della soluzione dei 
problemi; queste caratteristiche oltre alla capacità di individuare e valorizzare le 
qualità più performanti delle persone, mi consentono di assegnare ad ognuno il 
compito più adatto alle proprie capacità, di farli crescere professionalmente e quando 
necessario di andare in loro supporto durante le fasi di trattativa con il cliente. 

Competenze  

Organizzative  

 

 
[1987 - 1989] Ufficiale di Complemento dell’Esercito, congedato dopo la ferma 
biennale con il Grado di Tenente  

Servizio militare  

 

  
Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mio curriculum vitae in base all’art. 13 del D.Lgs. 

196/2003 e all’art 13 del regolamento UE 2016/679, relativo alla protezione delle persone fisiche con 

riguardo al trattamento dei dati personali.              
                  

  


